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Enquete mostra as dificuldades de novos advogados nos EUA

Assim como uma leitura dos comentérios dos advogados nas noticias da ConJur daumaideiadas
dificuldades enfrentadas diariamente pel os profissionais, no exercicio da profissdo, nos EUA, basta ler
0Ss comentarios nos sites dedicados a advocacia para se saber onde 0 sapato deles aperta. Parece haver
alguma coisa em comum.

Uma enquete informal, de resposta aberta, feita pelo site Lawyerist, buscou informacfes mais especificas
sobre as dificuldades (ou desafios) dos advogados autdnomos, especiamente dos mais novos. E obteve
informagdes que ddo umaideia das |utas cotidianas dos advogados no pais. Eis as queixas americanas
(qualquer semelhanca € mera coincidéncia):

A Ordem néo ajuda
Tentar ganhar a vida com trabalho duro enquanto a American Bar Association (ABA) faz vista grossa
para a enorme quantidade de pessoas que praticam advocacia sem licenca.

Juizesruins

Lidar com juizes que, intencionalmente ou ndo, parecem ndo entender alegislacdo relevante (ou ndo se
importam). Pode-se citar um dispositivo dalei ou de jurisprudéncia, indo diretamente ao ponto, mas
algunsjuizesirédo decidir o contrario. Entdo € preciso explicar isso ao cliente.

Custo da representacéao
Tentar equilibrar a necessidade de prestar amelhor assisténcia juridica possivel aos clientes com a
realidade de que a maioria das pessoas simplesmente ndo tem dinheiro para cobrir 0s custos.

Conquista de clientes

Conseguir clientes é particularmente dificil para novos advogados. V océ ainda ndo tem umarede de
referéncias, ndo tem antigos clientes para recomendé-10, ndo recebe indicacdes de outros advogados, ndo
tem dinheiro para fazer marketing e ndo tem um historico de casos bem-sucedidos para narrar.

Clientesdificeis
Lidar com maus clientes é muito dificil. A |6gica seria ser seletivo e simplesmente descartar os maus
clientes. Mas, paraisso, € preciso ter bons clientes.

Tarefasadministrativas

Realizar as tarefas administrativas do escritorio € a parte mais dificil navida de um advogado autbnomo.
Pedir ajuda do contador ou de seu auxiliar, mas ndo € suficiente. E preciso lidar com os clientes, com os
Seus casos, com suas atividades de marketing, que incluem participacdo nas atividades da ordem, de
forma que n&o sobra tempo para cuidar da parte administrativa.

Urgente x importante

O maisdificil paraum advogado autdbnomo € ter autodisciplina para trabalhar nas coisas certas. Usando
o sistema de referéncia “ urgente versus importante” de Eisenhower, vocé descobre que esta sempre
trabal hando em coisas urgentes (como retornar chamadas de clientes), em detrimento das importantes
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(como cuidar dos negdcios ou do sucesso do escritério).

A percepcéo, apos alguns anos de pratica, € a de que a maioria dos advogados se ocupa, basicamente, de
apagar incéndios. Ou de lidar com questdes urgentes, estressantes, de seu trabalho. Nunca ha tempo para
pensar estrategi camente e executar projetos mais Uteis para a pratica. Os advogados conhecem o
problema, mas ndo tém capacidade de resolvé-lo.

Sempre que surge um problema urgente, colocam de lado a quest&o importante e ndo voltam aelatéo
facilmente. De um ponto de vista psicol 6gico, parece gque 0s advogados gostam de se sentir necessarios,
importantes e inteligentes. Assim, quando surge uma urgéncia do cliente, tendem a abandonar tudo para
solucion&la. E, é claro, existem obrigacdes éticas, rel acionadas a essas questfes urgentes, que tém de ser
respeitadas.

Ajuda profissional

Para os advogados autdnomos que estdo iniciando carreira, € dificil se comunicar, de forma eficiente,
com os advogados mais antigos. No tribunal, qualquer interacdo com 0s colegas mais experientes parece
sempre incompleta. Talvez porque eles se colocam em uma posi¢ao defensiva, talvez porgue é dificil de
entendé-los.

No caso de recém-formados, os advogados experientes parecem néo diferenciar o que eles sabem (alei)
do que ndo sabem e precisam saber (como costumes locais, tendéncias dos juizes em certos casos).
Quando o advogado novo pergunta o que deve fazer em seguida, recebe de volta um olhar intrigado.
Mas ha excecdes. Existem advogados que sdo extremamente generosos. E gostam de ensinar os
inexperientes.

Observacédo: Na Florida, a seccional da ABA criou um servigo chamado “ advogados aconselhando
advogados’ (lawyers advising lawyers). E um programa em que advogados experientes se inscrevem,
voluntariamente, para oferecer orientagdes a novos advogados. Esses mentores aconselham os iniciantes
sobre todos os tipos de questdes que possam ter no trabalho. E até mesmo sobre o melhor caminho a
tomar na carreira.

Participagcdo em enquetes
E dificil para um advogado, que esta muito ocupado, parar seu trabalho paraler um e-mail do Lawyerist,
pedindo para responder uma enquete.
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