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Advogado inter preta os dez mandamentos da inquiricao cruzada no
Juari

Em 1975, o advogado Irving Y ounger subiu uma montanha no Colorado e anunciou aos operadores do
Direito "Os Dez Mandamentos da Inquiricdo Cruzada' — aquela em que o advogado ou promotor
interroga a testemunha da outra parte. Desde entéo, a palestra do advogado, gravada em video, €
apresentada todos os anos aos participantes da conferéncia anual do Instituto Nacional de Advocacia no
Tribunal do Jari, em Flagstaff Mountain, uma montanha a oeste de Boulder, no Colorado.

Como em todos 0os mandamentos que se prezam, ha uma ameaca para quem nao os cumprir, disse

Y ounger. O advogado que ndo os honrar, desejara que o chdo da salado tribunal se abra e 0 engula, para
gue ele se livre para sempre do constrangimento que passou. Para gue ndo o0s esguecam, 0S
mandamentos est&o inscul pidos na tdbua de Y ounger. S&o eles.

Sejabreve;

Faca perguntas curtas, com palavras faceis de entender;

Sempre faga perguntas indutoras de resposta (leading questions);

Nunca faga uma pergunta cuja resposta vocé ndo saiba;

Ouca a reposta da testemunha;

N&o discuta com a testemunha;

N&o permita a testemunha que repita as respostas dadas nainquiricéo direta;
N&o permita a testemunha que explique suas respostas,

N&o faca perguntas em demasia;

Reserve o Ultimo ponto dainquiricdo cruzada para os argumentos finais.

Cox~NooUuMwdE

=

Osfatos e astestemunhas

O propodsito fundamental desses mandamentos é o de controlar a testemunha, diz o advogado Ben
Rubinowitz, que assina o blog Nita City, do Instituto Nacional de Advocacia no Tribunal do Juri. Como
bom operador do Direito, ele interpreta os mandamentos de Y ounger, sem necessariamente observar a
ordem em gue foram enunciados:

Mandamentos 2 e 3 — Todas as perguntas devem ser curtas, com palavras faceis de entender e
indutoras de reposta. O que sdo perguntas "indutoras de resposta’ ? S0 perguntas em que o advogado
(ou promotor) coloca as palavras na boca da testemunha. Elas sdo apelidadas de "6leo de ricino" (castor
oil), porque esse € um remédio que sempre produz o resultado esperado. Por exemplo, se for necessario
determinar que a luz do seméforo estava vermelha, o advogado (e sempre o promotor, também) ndo
pergunta " Qual eraa cor daluz do semaforo?'. Em vez disso, pergunta: "A luz do seméaforo estava
vermelha, correto?'. Esse tipo de pergunta produz um "sim" como resposta, sem maiores conjecturas por
parte da testemunha.

Héa desdobramentos dessa regra. O primeiro € o de que nenhuma pergunta deve conter mais do que um
fato. Por exemplo, o advogado quer estabelecer que, quando a testemunha viu que o sinal estava
vermelho, ela estava sentada em seu carro, ouvindo o rédio e que o carro estava parado perto da calcada.
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Uma pergunta longa poderia ser: "E verdade que vocé estava sentado em seu carro, que estava parado
perto do meio-fio, com o radio ligado, quando observou que o sinal estavavermelho?'. A testemunha
pode responder "sim”. Mas pode também querer reordenar os fatos ou, de uma forma geral, discordar da
descricdo. 1sso ndo acontece se 0 advogado se atém a um fato de cada vez, com perguntas curtas,
indutoras de resposta "sim". Vegja os exempl os abai xo:

1 — Vocé estava sentado em seu carro, certo?

2 — Seu carro estava parado ao lado do meio-fio, correto?

3 — Oradio estavaligado, ssm ou n&o?

4 — E quando voceé estava sentado em seu carro, parado ao lado do meio-fio, com o rédio ligado, vocé
olhou para 0 seméforo, correto?

5— E aluz do farol estava vermelha, certo?

A pergunta 4 contém mais de um fato. Mas, a ndo ser pela tltima frase, todas as anteriores jaforam
confirmadas com um "sim". O advogado apenas relembrou aos jurados tudo o que jafoi confirmado pela
testemunha.

O segundo desdobramento dos mandamentos 2 e 3: 0 enunciado que precede a pergunta indutora de
resposta ndo pode ter mais do que cinco palavras (sem contar conjuncdes, pronomes etc). O uso de
perguntas curtas € amaneiramais facil de exercer controle sobre atestemunha. Ao obter concessdes para
cada fato novo que é apresentado, com o propdsito de chegar a um determinado objetivo, o advogado
fecha as portas que possibilitariam a testemunha escapar da linha de inquiricdo que Ihe interessa.

Usar palavras simples, féceis de entender, por todas as pessoas nas conversagdes cotidianas também é
uma forma eficaz de manter o controle sobre a testemunha. O advogado deve, definitivamente, evitar o
uso de "juridiqués’ (ou "legalés') e de qualquer tipo de jargéo e terminologia erudita, que leve a
inquiricdo para aém da compreensdo da testemunha ou dos jurados. Um termo mal-entendido pode levar
aum "nao", quando aresposta esperada € um "sim". A linguagem dos programas popularesde TV € um
bom exemplo de palavras do cotidiano. O advogado deve ser t&o claro quanto possivel para manter o
controle da situacéo.

Mandamento 4 — Nunca faca uma pergunta cuja resposta vocé néo saiba com antecedéncia.
Mandamento 6 — N&o discuta com atestemunha.

Mandamento 7 — Ndo permita a testemunha gque repita as respostas dadas na inquiricdo direta (a que foi
feita pela parte que aarrolou).

Mandamento 8 — N&o permita a testemunha que explique suas respostas. Eis as explicacdes:

Quando atestemunhafoge do controle, 0 advogado comega a se sentir frustrado, constrangido. Muitas
vezes, ele expressa sua frustragéo e constrangimento discutindo com a testemunha. Ou fazendo
perguntas mais agressivas, cujas respostas ele ndo conhece com antecedéncia— e, portanto, correndo
riscos desnecessarios.
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Por que uma testemunha escapa das rédeas curtas em que deve ser mantida? Pelos motivos ja vistos,
como os de ndo fazer perguntas curtas, com palavras simples e indutoras de respostas, e por outras
razdes, tais como: a) O uso de adjetivos ou de generalizagdes; b) O uso de frases como "vocé
testemunhou nainquiricéo direta que..." ou afirmacdes semel hantes.

Nainquiricdo cruzada, os advogados tendem a levantar inconsisténcias e contradicdes no depoimento de
testemunhas nainquiricdo direta (as testemunhas da outra parte), esperando causar um efeito devastador.
Mas € preciso distinguir 0 que a testemunha disse ou ndo disse (0 que ndo € relevante) dos fatos que ela
descreveu (0 que érelevante). O que ndo é relevante ndo deve ser revolvido.

Depois, mesmo em questdes relevantes, € preciso considerar o perigo de perguntas que contém frases do
tipo "vocé testemunhou nainquiricéo direta que...". Asrespostas sdo imprevisiveis. A testemunha pode
dar respostas como "ndo foi bem isso que eu disse", "ndo me recordo™” ou "o senhor esté tentando colocar

palavras naminha boca'. Ou responder "ndo", quando o esperado eraum "sim".

Além do mais, 0 uso de frases como "vocé testemunhou nainquiri¢éo direta que..." pode resultar em
violacdo do mandamento 7: "N&o permita a testemunha que repita as respostas dadas na inquiricéo
direta’.

Nainquiri¢éo cruzada, atestemunha se torna, com frequéncia, mais agressiva e pode responder algo
como: "Ah, sm, mas 0 que eu quis realmente dizer era...", 0 que viola o mandamento 8: "Né&o permitaa
testemunha que explique suas respostas’. Frases como essa colocam a testemunha na defensiva— ou a
tornam agressiva— o que afaz escapar do controle do inquiridor. E tendem alevar a uma discusséo
com atestemunha.

O uso de adjetivos ou de generalizacdes na formulacdo das perguntas também pode levar a
desentendimentos ou discordancias, que podem levar a respostas inesperadas. E, as vezes, a discussdes
com atestemunha. Considere essas perguntas, feitas nainquiricdo cruzada:

1 — Oradio estava ligado muito alto, ndo estava?

2 — Vocé o viu bem de perto, ndo foi?

3 — Vocé sempre breca forte nessas situacfes, ndo € verdade?
4 — Vocé fez umainvestigacdo cuidadosa, correto?

No exemplo do radio, a pressa em determinar gue 0 som estava muito alto pode resultar em respostas
inesperadas (em vez de "sim"), tais como: "Eu n&o diria muito alto"; "Depende do que se considera
muito alto"; "N&o necessariamente”. "Paramim, € o normal” e assim por diante. A testemunha ja estara
fugindo do controle. Se é importante determinar para o juri que o rédio estava muito alto, o advogado
deve ter paciéncia e chegar |1& passo a passo, com perguntas que resultem em respostas "sim" — anéo
ser que um "ndo" ndo faca diferenca. Vea o que deve ser perguntado:

— Oradio estavaligado, sim?
—Sim.
—Vocé sempre liga o rédio do carro?

Page 3
2023 - www.conjur.com.br - Todos os direitos reservados. 09/09/2012



No image found CONSULTOR JURIDICO
WwWw.conjur.com.br

(resposta”sim™ ou "nédo" ndo faz diferenca).
—Vocé estava ouvindo musicas, correto?
—Sim.

— Erapossivel ouvir amusica, ssim?

—Sim.

— A alturado som era boa, correto?

—Sim.

— Superava o barulho das pessoas narua, certo?
—Sim.

— Estava acima do barulho do tréfego, verdade?
—Sim.

— Estava mais alto que o barulho das pessoas e do trafego, correto?
—Sim.

Ja € o suficiente para os jurados determinarem gue 0 som do carro estava muito alto, correto? E a
testemunha, em nenhum momento, fugiu do controle do advogado. O uso de adjetivos e generalizagOes
abre espaco para a testemunha discordar do advogado nainquiri¢do cruzada. E, mais queisso, indicaa
ela, muito cedo, aonde o0 advogado quer chegar, o que a predispde a interromper 0 Seu percurso, se
puder. E isso pode levar a discussdes com atestemunha.

Mandamento 9 — N&o faga perguntas demais.

Mandamento 10 — Reserve o ponto fundamental para os argumentos finais. Perguntar demais é como
falar demais. Pode ter 0 mesmo efeito desastroso. Sempre escapard alguma coisa da qual se hade
arrepender. Basta uma pergunta malfeita, inapropriada, fora de hora, para abrir espaco para respostas
arrasadoras. Por que advogados fazem, as vezes, esses tipos de pergunta. Pelo gosto do poder de
dominar a situacdo e atestemunha, que ja parece indefesa. E, principalmente, por excesso de confianca,
gue leva a descuidos. Cada pergunta deve ser pensada, cal culada, medida— e indispensavel. O
advogado ndo deve fazer qualquer pergunta que ndo sgja Util para os jurados entenderem o caso.

Reservar o ponto fundamental para os argumentos finais significa fazer ainquiricéo da testemunha,
sobre 0 que é mais importante no caso, de tal forma gue os jurados cheguem sozinhos a concluséo
esperada pelo advogado. Isto é, em vez de resolver o enigma para os jurados nas alegacdes finais, 0
advogado pode ir oferecendo progressivamente ao juri as principais pecas do caso, na apresentacéo das
provas e dainquiri¢cdo das testemunhas.

Ao final, os jurados resolvem sozinhos 0 enigma. Enquanto os jurados podem descartar, até com alguma
facilidade, conclusdes of erecidas por advogados, eles se apegam as conclusdes a que chegaram por conta
propria. E dificilmente abrem méo delas. O momento em que uma conclusdo estala na mente do jurado é
chamado pelo autor de "o momento do Eureka". Levar o jurado a chegar a uma concluséo desgjavel €
uma arte, uma excel ente técnica de persuasio, ja apresentada na ConJur.

Mandamento 5 — Ouca a resposta da testemunha. Se o advogado ndo presta atencdo nas respostas da
testemunha, os jurados téo pouco, como jafoi mencionado em reportagem anterior da ConJur sobre a
estrela do julgamento. Além disso, uma resposta da testemunha pode fornecer ao advogado a
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oportunidade impagavel para criar na mente dos jurados "o momento do Eureka': "Ah, entdo éisso!".
Tudo que 0 advogado tem afazer € seguir o fio da meada, parareacar aimportancia de um ponto
fundamental, levantado pela testemunha da outra parte.

Mas muitos advogados, que pensam gue ja conhecem a resposta e estdo pensando na préxima pergunta,
deixam a oportunidade escoar pelo ralo. Normalmente, em inquiri¢cdes — como em entrevistas
jornalisticas — ndo € preciso ficar pensando na proxima pergunta, enquanto a testemunhafala, quando
se presta atencdo a resposta da testemunha (ou do entrevistado). A resposta pode sugerir a proxima
pergunta. Veja a diferenca entre essas perguntas.

— Vocé estava bebendo no bar, correto?

— N&o sei 0 que 0 senhor quer dizer com "bebendo”.
—Vocé tomou alguns drinques, certo?

— N&o, eu tomei dois drinques.

—Vocé ficou bébado, ndo &?

— Bébado, ndo. Ao contrario.

— V océ tomou muitos drinques, ndo é verdade?

— Se 0 senhor considera dois muito.

E vga essas perguntas, em que o advogado aproveita as respostas da testemunha para manter o controle
da situagao:

— V océ estava bebendo no bar, correto?

—N&o sel 0 que o senhor guer dizer com "bebendo”.

— OK, vocé ndo sabe o que eu quero dizer com "bebendo”, sabe?

— Néo.

—Mas o senhor sabe 0 que "beber" significa, ndo sabe?

—-Sim.

— E vocé sabia o que "beber" significaem marcgo de 1978, correto?

—-Sim.

— Vocé também sabe que as pessoas que bebem podem ficar bébadas, ndo sabe?
—-Sim.

— E que as pessoas que ficam bébadas podem se tornar desordeiras, correto?
—-Sim.

—Vocé ficou bébado e desordeiro naguela ocasian?

—N&o me lembro.

— Mas vocé sabe que as pessoas que ficam bébadas e desordeiras normalmente ndo se lembram disso,
nao €?

—-Sim.

N&o se lembrar € normal. Os operadores do Direito (e também muitos jornalistas) nunca se lembram do
mandamento nimero 1.

Mandamento 1 — Seja breve.

Date Created

Page 5
2023 - www.conjur.com.br - Todos os direitos reservados. 09/09/2012



No image found CONSULTOR JURIDICO
WwWw.conjur.com.br

09/09/2012

Page 6
2023 - www.conjur.com.br - Todos os direitos reservados. 09/09/2012



