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| nquiricao cruzada da a oportunidade de advogados serem
testemunhas

Advogados e promotores, no Tribunal do Jiri, ndo se sentam no banco das testemunhas, mas nem por
isso deixam de testemunhar. Alias, sdo as principais testemunhas do caso, quando descrevem os fatos e
apresentam provas aos jurados nas alegacfes iniciais e, depois, nas finais. Assim, existem pelo menos
duas boas oportunidades para testemunharem durante um julgamento. Na verdade, trés: ainquiricéo
cruzada € mais uma grande oportunidade para o advogado (ou promotor) apresentar 0 seu proprio
testemunho aos jurados.

Nainquiricdo cruzada, aquela em que atestemunha arrolada pela outra parte € interrogada, o advogado
(ou promotor) pode fazer perguntas "indutoras de resposta’ — que, naverdade, tém muito pouco de
pergunta. O que sefaz é narrar os fatos em frases curtas, com uma peguena pergunta ao final, que serve
para pedir a confirmagdo da testemunha. Na sequéncia de frases curtas, 0 advogado (ou promotor) acaba
oferecendo um testemunho aos jurados — mesmo gue aparentemente indireto. Cabera a testemunha
apenas responder "sim" ou "n&o" ou fazer um movimento com a cabegca com a mesma finalidade.

Assim, cada profissional tem sua chance de oferecer testemunhos aos jurados durante a inquiricéo direta
(ade suas proprias testemunhas) e dainquiricdo indireta (a de testemunhas da outra parte). Nainquiricdo
direta, os jurados estar&o conectados a testemunha e dificilmente se ddo conta de que o advogado (ou
promotor) esta regendo a apresentacéo. Nos dois casos, 0 objetivo do profissional € buscar o controle da
situacdo, para que os "testemunhos' sgfam convincentes, diz o advogado e professor de Direito Elliott
Wilcox, editor do Trial Theater.

Paraisso, € preciso uma boa preparacdo para o julgamento. "O melhor advogado de qualquer
contencioso é o advogado que melhor se prepara para o contencioso”, diz o professor. No entanto,
existem algumas técnicas que podem gjudar o profissional afazer um bom trabalho nainquiricéo
cruzada. Uma é cortar toda a "gordura’ das perguntas indutoras de resposta. Isto €, retirar delas todas as
palavrasirrelevantes. Palavras em excesso reduzem aforga dainquiri¢do, podem criar confuséo e, pior,
d&o uma oportunidade a testemunha alheia para tergiversar em sua resposta, em vez oferecer um "sim"
direto.

Eis trés exemplos de "gorduras’ que podem ser cortadas de uma inquiricdo direta que pretende ter a
forca de um testemunho convincente:

1 - Adveérbios

Eles diluem o poder dainquiri¢éo cruzada porque fornecem a testemunha oportunidades de discordar de
suas afirmagdes/perguntas. Por exemplo, vocé pode dizer atestemunha: "V océ caminhou em direcdo a
praca, afastando-se da cena do acidente”. Se vocé tem ainformagdo certa, ndo ha espaco para
discordancia. A respostasera"sim".

Mas se vocé acrescenta um advérbio na formulacéo da sentenca, as coisas mudam. Por exemplo: "V océ
caminhou rapidamente em diregdo a praca, afastando-se da cena do acidente”. A testemunha pode ndo
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gostar do "rapidamente” e dar uma resposta agressiva, que ndo convém a seu propoésito. Afinal,
advérbios carregam uma carga de interpretacéo subjetiva. Podem conter uma conotacdo pouco
agradavel, ao contrario de uma informacéo objetiva (que é diferente de uma informacéo estritamente
objetiva ou possivel mente objetiva).

Se voceé escrever suas afirmagdes/perguntas com antecedéncia, revise o texto e considere cortar todas as
palavras terminadas em "mente". Advérbios sdo facels de achar em qualquer texto: eles modificam os
verbos, como os adjetivos modificam os substantivos e, portanto, estdo sempre por perto de verbos (as
vezes, estdo muito perto, as vezes consideravel mente perto).

2 — Per cepcoes
Alguns advogados e promotores tendem a perguntar a testemunhas o que elas perceberam de um
acontecimento, em vez de perguntar o que aconteceu. Exemplos:
"V océ viu quando o policial sacou sua arma?’
"V océ viu quando o policial apontou o revolver para o suspeito?”
"V 0cé notou se havia alguma coisa namao do suspeito?
"V océ viu quando o policial acionou o gatilho daarma?’
"V océ ouviu um Unico tiro?"

"V océ viu quando o suspeito caiu no chao?"

Esse tipo de formulacéo da pergunta d4 maior énfase ao que atestemunha viu, enquanto o mais
importante € definir o que o homem fez. Em outras palavras, os jurados podem ser convencer apenas de
gue atestemunha €, de fato, uma testemunha dos fatos. Para fortalecer o testemunho, € preciso se focar
nos eventos e Ndo nas percepgdes da testemunha. Refazendo as perguntas, paralimita-las aos fatos:

"O policia sacou sua arma?’

"O policia apontou o revélver para o suspeito?”
"Havia alguma coisa ha mao do suspeito?

"O policia acionou o gatilho?'

"Um dnico tiro foi disparado?"

"O suspeito caiu no chao?!

3 — Pergunta pés-afirmacgao
E umatécnica de inquiricdo cruzada. S8o perguntas que induzem a resposta, correto?
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"V océ tinha 30 milhdes de a¢bes da SuperMega, correto?”

"Seu melhor amigo € o presidente da empresa, ndo € verdade?’

"Ele Ihe disse para vender todas suas agdes em 2 de outubro, certo?
"V océ vendeu todas as suas acdes, ndo foi ?"

"Trés dias maistarde, a empresa entrou em faléncia, correto?’

Usada sem exagero, essa técnica de formular perguntas pode criar um impacto dramético, quando for
necessario. Todavia, 0 uso em excesso, pode ser prejudicial, principalmente quando se repete vérias

Vezes as mesmas coisas (" correto”, "correto”, "correto"). Parece um "disco furado”. A eliminacéo da

pergunta final pode racionalizar ainquiricdo cruzada. Basta dar a afirmacdo a entonacdo de pergunta:
"V océ tinha 30 milhdes de agbes da SuperMega?*

"Seu melhor amigo € o presidente da empresa?"

"Ele Ihe disse para vender todas suas acdes em 2 de outubro?”

"V océ vendeu todas as suas agdes?"

"Trés dias maistarde, a empresa entrou em faléncia?’

Para fazer esse tipo de pergunta, vocé precisater certeza de que aresposta sera"sim", conforme
esperado — e que um "ndo" € inesperado. E ndo o contrario. Ou sgja, pode ser contraproducente fazer
uma pergunta que provogue a resposta "ndo", porque isso pode destruir sua autoridade. Imagine
perguntar a umatestemunha: "V océ gosta de levar vantagem em tudo?'.

No caso dos Estados Unidos, ha mais um pequeno problema: alguns juizes podem achar que ndo basta a
entonacdo colocada em uma afirmacao para converté-la em pergunta. 1sso se resolve alternando a
formulacdo das sentencas — € Util da para se dar énfase a determinadas perguntas:

"V océ tinha 30 milhdes de a¢bes da SuperMega?"

"Seu melhor amigo é o presidente da empresa, correto?’

"Ele Ihe disse para vender todas suas acdes em 2 de outubro, certo?"
"V océ vendeu todas as suas agdes, ndo foi 7"

"Trés dias maistarde, a empresa entrou em faléncia?’

Vale apenainvestir em sua qualificagdo de "testemunha’ em um julgamento. Pode ser a diferenca entre
ganhar e perder um julgamento, diz Elliott Wilcox.

Date Created

Page 3
2023 - www.conjur.com.br - Todos os direitos reservados. 19/11/2012



0 CONSULTOR JURIDICO
WwWw.conjur.com.br

19/11/2012

Page 4
2023 - www.conjur.com.br - Todos os direitos reservados. 19/11/2012



