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“Melhores oportunidade de crescimento para escritorios estao nos
BRICs’

As melhores oportunidades de crescimento para escritérios de advocacia nos préximos cinco anos, pelo
menos, est&o nos paises do BRIC (Brasil, Rissia, india e China), além de outras economias emergentes,
como as de alguns paises africanos. A declaracéo foi feita por Rupert Egerton-Smith, diretor de
estratégia e transformagédo empresarial de um dos maiores escritorios do mundo, o Linklaters, em
entrevista ao site NewlLegal Review. Segundo ele, é horade "invadir" os paises do BRIC.

Além de incluir em seus planos a expansdo global, os escritorios de advocacia terdo de passar por um
processo de transformagdo empresarial, desde ja, para se adaptarem aos novos tempos. A nova realidade
do mercado exige gque 0 escritorio modernize suas préticas de traba ho, deixe de ser apenas o
“departamento juridico” da corporag&o para assumir um assento no conselho da organizagdo, gudando-
a, com sua visdo juridica, adefinir seus planos de negdcios e estratégias empresariais — por meio da
advocacia preventiva. 1sso se quiser assegurar seu futuro em um mercado gque se tornou altamente
competitivo, diz Rupert Egerton-Smith.

Em épocas de dificuldades econdmicas, 0s escritorios tém de adaptar os custos dos servicos legais as
preméncias financeiras dos clientes, além de aumentar a eficiéncia de sua pratica. Mas, isso ndo é tudo,
se 0 mercado é muito competitivo: eles tém de oferecer aos clientes servicos e qualidades caracteristicas
gue 0s outros escritorios ndo podem.

“Os escritdrios de advocacia tém de ser percebidos como consultores, ndo somente como especialistas
legais’, ele disse. Precisam se focar nas necessidades dos clientes, ndo apenas em seus casos juridicos.
Em outras palavras, os advogados deverdo ter um bom conhecimento dos negécios dos clientes,
incluindo seus aspectos comerciais.

Nicho de mercado

Isso pode gerar uma novatendéncia: a da criacéo de escritdrios, de menor porte, que se especializam em
determinados nichos de mercado. Esses escritorios terdo mais chances de serem contratados por
empresas da area, através de seus departamentos juridicos. E também poderdo ser contratados por
grandes escritorios, como prestadores de servicos terceirizados, para atuar especificamente em sua area
de especializacdo. Melhor fazer isso, do que deixar que o cliente tome aiiniciativa

Tecnologia

A tecnologia esta se tornando um recurso indispensavel naareajuridica, por possibilitar as firmas de
advocacia a executarem seus servicos legais de forma mais eficiente, sob todos os aspectos. “ O fluxo de
trabalho e a automagdo podem soar como um andtema para muitos advogados, mas a necessidade por
maior eficiénciafara com que atecnologia exerca um papel fundamental no model o de negécios de
qualquer escritorio de advocacia, num futuro proximo”, declara Egerton-Smith.
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