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Advocacia moder na esta em falta nos cursos de Direito

Em nenhum dos mais de mil cursos de Direito existentes no pais é oferecido o0 “ensino da advocacia’.
Advocacia na pratica, “no como vai ser quando vocé se formar e montar seu escritorio, ou se associar a
um escritorio”.

Matérias tradicionais, fundamentais a carreira do advogado, séo ministradas e aperfeicoadas para
compreensao ndo sO dos conceitos histéricos do Direito, mas igualmente a evolucéo da sociedade por ele
retratada.

AlteracBes significativas nalegislacdo e nos entendimentos doutrinarios ndo passam batido pelos
melhores cursos oferecidos. Porém, ndo se ouve falar em um “ensino da advocacia moderna’.

Em pleno século X X1, onde anualmente séo “jogados’ cerca de cem mil advogados no “mercado” a cada
ano, nenhuma faculdade de direito ministra cadeiras que os prepare a tocar seu proprio negocio, ou a
contribuir no crescimento de algum escritério ja formado.

Talvez justificado pela proibicédo historicade “mercantilizar”, os jovens advogados, com bagagem
cultural e intelectual nos ramos do direito, Direito Civil, Tributario, Penal, Processual, Filosofico,
Sociolégico, etc, se formam no curso de graduagdo, passam pelo exame da Ordem dos Advogados, se
legitimando ao exercicio da nobre profissdo, sem que tenham sequer ouvido falar em: gestédo empresarial.

Técnicas de gerenciamento, composi¢cdo de custos e pregos, comportamento, relacionamento com o
cliente, plangjamento estratégico, marketing juridico, tudo isso passa ao largo da formacéo académicado
advogado.

O problema € que ele ter& que aprender esses conceitos e técnicas.

Isto porque hoje, e ja ha algum tempo, ndo se sustenta mais aidéa do sucesso do advogado
simplesmente por ter galgado a formagéo superior e se legitimado ao exercicio da profisso.

Parater sucesso 0 advogado moderno precisa de muito mais. Precisa saber gerenciar um negocio. Um
negadcio que visa ndo sd o cumprimento do juramento de auxiliar a sociedade na solucéo dos seus
conflitos mas, um negdcio que € o seu proprio sustento.

Ninguém sobrevive mais, como ha origem da profisséo, da “pura nobreza’ de advogar. O objetivo é
também o lucro. E o crescimento profissional. E a geracdo de emprego e propagacédo dasidéias. E a
construcao de marcas e conceitos. E 0 sucesso profissiona na exata traducéo dos termos.

Para tanto é preciso saber paraondeir e como ir. E preciso a0 advogado moderno desenvolver técnicas
de gerenciamento administrativo que o leve a manter e expandir 0 seu escritorio sem desrespeitar as
rigidas regras do Cédigo de Etica e do Estatuto.

O advogado moderno tem que ser mais que um excelente profissional do direito, ele tem que ser um
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excelente administrador de empresa.

Tem gue conhecer seu negdcio, seu mercado, sua clientela. Termos e conceitos que ndo podem mais
ficar afastados do exercicio da advocacia

Entretanto, se por um lado os cursos de graduacéo ndo of erecem mecanismos de aprendizado desta nova
realidade da profissdo, hoje ja so inimeros 0s cursos e 0s textos a disposi¢éo do advogado que ndo quer
“desaparecer”, que quer, ao contrario, ser bem sucedido no seu escritdrio.

N&o é desculpa, portanto, a auséncia de uma cadeira académica que mostre ao advogado o que eleira
enfrentar e que dé a ele os mecanismos para vencer. O advogado moderno tem como trilhar, por suas
proprias pernas, o caminho das pedras.

Basta observar, estudar, avaliar os nimeros, se conscientizar de que a advocacia € um negocio e se
plangar para desbravar, empreender, inovar e vencer!

Este € o desafio do advogado moderno.

Date Created
15/02/2010

Page 2
2023 - www.conjur.com.br - Todos os direitos reservados. 15/02/2010



