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Boa-fé devereger negociacéo preliminar em negociacoes

No Direito brasileiro, como se sabe, 0 principio da boa-fé objetiva € a base de todo relacionamento pré e
contratual, figurando como responsavel aguele que por acéo ou omissdo frustra o contrato. O
rompimento pode ser culposo, pode resultar de uma negligéncia simples ou mesmo n&o incidir um
caréter de gravidade. N&o precisa caracterizar mé-fé, € necessario que entre a falta de boa-fé e o dano
exista um nexo, um vinculo de conex&o.

De acordo com tal principio, avalia-se 0s trés pontos centrais de determinada relacéo juridica contratual:
iniciando-se pela responsabilidade pré-contratual, passando pela responsabilidade contratual e
finalizando por meio da responsabilidade pos-contratual .

Nas relagdes juridicas entre empresas, a manifestacdo de vontade e todo o complexo projeto de
elaboracéo de seus interessados em negociar destinado aformalizagéo e conclusdo do contrato, mostram-
Se como ponto principal para avaliar-se o ato gerador de responsabilidade pré-contratual. Nesta espécie
de formac&o do contrato h&incidéncia de direitos e deveres anexos a serem seguidos, paulatinamente,
pelas partes.

No tradicional conceito de contrato como classe dos negdcios bilaterais, a reciprocidade de prestactes
figura como esséncia darelagdo contratual. Os contratos sdo classificados em “nominados’,
“inominados’, e também em “mistos’, que sdo aqueles que resultam da fusdo de vériostipos. Dentro
dessa divisdo, incidem duas formas de formag&o dos contratos, definidos como periodo pré-contratual e
proposta.

Juridicamente, o pré-contrato difere da proposta. A proposta € entendida como of erta e recebe previsao
especifica por meio dos artigos 427 a 435 do Cédigo Civil, gue é uma manifestacéo de vontade
determinado com exatid&o de contratar, e se ndo impedida até o momento permitido pelaLei, torna-se
obrigatéria.

Por suavez, caracteriza-se a pré-contratualidade no momento em que as partes efetivamente negociarem
toda a base do contrato, ou até mesmo se uma das partes prometer algo e ndo cumprir ou ocultar
informagdes essenciais a correta formagdo do contrato. Por este angulo, é exigido uma atividade dos
interessados em negociar, que se destine a conclusao do contrato, em que o projeto esteja em elaboracao.
O ponto fundamental é configurar que cada uma das partes “ conduza as negociacoes num plano de
propridade, |ealdade e seriedade de propdsitos’.

N&o é necessario, como salienta 0 eminente professor Orlando Gomes, citando Sacco, que se trate de
“uma proposta contratual perfeita e acabada’; “basta que os interessados estefam em entendimentos a
respeito do futuro contrato ou que se encontrem vis a vis numa posi¢cao que induza um deles a convicgao
de que o outro celebrara o contrato que Ihe foi prometido. O importante € que a confiangca sejatraida’.

O pré-contrato em ambiente empresarial podera caracterizar-se por meio do “detalhamento técnico de
negociacdn” — ou vulgarmente chamado de “proposta comercial”, — verdadeiro pré-contrato queira
tornar-se a minuta contratual, umavez que este documento ira ditar, guiar e seguir o contrato
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propriamente dito, no formato de anexo integrante do contrato, apds 0 momento das partes registrarem
por escrito suas assinaturas.

Apenas atitulo deilustracéo, € por meio de tal documento que a empresa“mostraa suacara’ e coloca
seu produto a venda ou sua prestacdo de servicos disponivel, tratando dos aspectos de carater comercial,
rentabilidade, financeiro, operacional, viabilidade, facilidades agregadas, topologia e questdes técnicas
necessarias que guardem relacdo com o contrato. Este sumario descritivo € de sumaimportancia, uma
vez gque servira de interpretacdo extensiva a clausula que tratara do objeto do contrato, tanto para as
partes, como para 0 magistrado em eventual litigio.

Importante enfatizar, no que diz respeito as negociacdes preliminares trocadas no mundo contemporaneo
e notadamente no ambiente empresarial, que o processo de formagdo do contrato passa por longa
negociacdo entre seus representantes atraves de mensagens enviadas por e-mails, memorandos,
correspondéncias, fax, telefonemas, video conferéncias e demais formas de comunicacéo que melhor
convir as partes. Ha descumprimento de direitos e obrigagdes quem rompe ou frustra, sem justa causa,
essa longa etapa de negociagao, se efetivamente estiver em andamento.

Neste complexo processo formativo, ha responsabilidade pré-contratual se um dos participantes, sem
motivo justo interrompe ou abandona de forma arbitraria a negociacdo, comportando-se de forma desleal.

Pode acontecer, também, que uma das partes inclua na proposta comercial um aspecto ilicito ou ndo
reconhecido pelo ordenamento juridico, ou até mesmo “camuflado” de legitimidade que venha a ser
transformar em clausula contratual, visando certo “favorecimento”. Esta situacdo poderatornar-se
extremamente prejudicial ao ramo de atividade da empresa que figura na outra parte do contrato, que
poderavir atona somente na execugdo ou apds o cumprimento do contrato.

O principio da boa-fé objetiva previsto no artigo 422 do Cadigo Civil, € umaregra a ser seguida durante
as previas tratativas e deve ser encarado pelas partes como um verdadeiro “dogma’, guiados pelatéo
almejada ética. Deveres anexos a boa-fé que podem ser traduzidos pelas seguintes expressoes. |eal dade;
confianca; equidade; razoabilidade; cooperacdo, colaboracéo e transparéncia.

Para fins de reparacéo pel os danos suportados na fase pré-contratual, portanto, basta que a ruptura das
negociagdes preliminares sejainjustificada, arbitréria ou culposa. Em juizo, a parte lesada fica somente
obrigada a demonstrar a existéncia da violacdo. De acordo com aregra imperativa do principio da boa-
fé, durante a fase pré-contratual, a racionalidade empenhada pelas partes deve seguir estritamente a ética,
sempre téo almejada nas relagdes humanas. Enfim, nas tratativas, devem as partes, plangjar, discutir,
refletir e exarar as palavras empenhadas com veracidade, |ealdade e probidade, visando ndo frustrar as
expectativas geradas em torno da negociagdo, em razao de todo o empenho e confianca depositados no
vinculo do pré-contrato.
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