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Rede derelacionamentos ajuda a consolidar crescimento

“ Lideres entendem o poder supremo dos relacionamentos’
Tom Peters (guru da geréncia de negécios)

A utilizagdo de uma rede de contatos profissionais destaca-se como uma das principais formas de se
promover uma carreira e buscar oportunidades de negocios no setor juridico. Ndo apenas por ser um
meio de promocé&o pessoal eficaz em qualquer profissdo, mas também porque o codigo de éticada
Ordem dos Advogados do Brasil imp8e uma série de restrigdes a utilizag&o de diversas outras formas de
propaganda e promocao dos escritdrios. Chamada normal mente de networking, essa ferramenta de
marketing possui indmeras vantagens e pode tornar-se um fator estratégico para o crescimento e a
consolidacéo de uma banca advocaticia.

A rede de contatos ou networking é uma espécie de parceria, onde as pessoas que fazem parte deste
circulo trocam informacdes rel evantes, influéncia e aprendizado profissional, e se gjudam mutuamente.
Ela possibilita interacfes profissionais desde a indicacdo para um novo emprego até arealizacdo de
negaocios.

Principais razfes para construir uma networking

Muitos advogados dos grandes escritorios, assim como executivos de empresas de sucesso, costumam
reunir-se para compartilhar informagdes sobre o mercado, analisar as tendéncias, obter feedback sobre
algumas acBes que pretendem redlizar. Isto € networking, umaforma de se gjudar mutuamente.,

Dentre as inUmeras vantagens podemos citar as sete que podem ser decisivas para 0 desenvolvimento de
um escritorio de advocacia

>>receber indicacéo de novos clientes.

>>conhecer as novas oportunidades de mercado.

>>perceber as futuras tendéncias do setor antes da concorréncia.

>>gprender sobre as experiéncias positivas e negativas dos outros escritorios.

>>bloquear movimentos competitivos que possam prejudicar seu negocio.

>>gproveitar oportunidades para conquistar novas fatias de mercado pertencente a concorréncia.
>>conhecer informacdes estratégicas que normal mente ndo sdo publicadas naimprensa.

20 Dicas de Networking

Um advogado ndo deve se lembrar de sua rede de contatos apenas quando estiver precisando de favor,
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pelo contrario, precisa cultivé-la desde a universidade e ao longo de toda sua carreira profissional.
V gjamos algumas dicas praticas paraum profissional criar uma boa rede de contatos.

Dica 1 — desenvolver interesse genuino pelas pessoas que pretende incluir em sua networking. Nao as
procure apenas quando estiver precisando de algo.

Dica 2 — estar disponivel para ajudar as pessoas de sua rede na medida de suas possibilidades, e sempre
retribuir um favor. Uma breve consulta juridica para um empresario ou executivo, por exemplo, pode
abrir as portas da empresa para seu escritorio em ocasides futuras.

Dica 3 —tornar-se conferencista. Muitos advogados de sucesso tornaram-se conhecidos ao ministrar
palestras em entidades ou participar de entrevistas de interesse publico naimprensa.

Dica 4 —freqUentar cursos, eventos e convengoes. Esses eventos colocam o advogado em contato com
pessoas de diversos setores.

Dica 5 — participar de associagdes, comités e entidades de classe.

Dica 6 — ndo serestrinja, procure travar conhecimento com pessoas de areas diversas de seu setor de
atividade.

Dica 7 — utilizar o seu cartéo de visita de maneira dindmica.
Dica 8 —fazer contatos personalizados, evitando mandar e-mails para diversas pessoas a0 mesmo tempo.
Dica 9 —ao indicar um profissional para outro de suanetworking, avise-o antes, apresente-os.

Dica 10 — criar uma networking no MSN e, sempre que possivel, estar presente trocando idéias on-line
com este grupo.

Dica 11 — evitar falar muito nas conversas, procurar ouvir mais e obter informagdes e conhecimento
sobre as pessoas.

Dica 12 — procurar demonstrar que vocé pode ser Util & sua rede de contatos.

Dica 13 — avisar sempre o que esta fazendo profissionalmente, seja trocando de emprego, realizando um
novo empreendimento, escrevendo artigos ou livros, dando entrevistas, etc.

Dica 14 —ter um blog pessoal e convidar atodos de sua rede de relacionamento paravisita-lo e
contribuir com artigos e noticias.

Dica 15 — estar disponivel, na medida do possivel, para suanetworking.

Dica 16 — lembrar-se do home das pessoas e datas de aniversario. Peca a sua secretaria para fazer este
controle ou utilize uma agenda especifica para este fim.
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Dica 17 — procure incluir em sua networking pessoas de diversos niveis hierarquicos, desde que possam
contribuir de alguma forma com sua rede de relacionamento.

Dica 18 — desenvolva sua capacidade de relacionamento interpessoal, pois ela ajudara bastante na
formacé&o de sua rede de relacionamentos.

Dica 19 — utilize os recursos da internet para construir sua networking, 1a existem diversas comunidades
como Orkut, Via6, e milhares de grupos de discussao sobre diversas areas e assuntos. A partir destes
contatos é possivel conhecer pessoas de vérias localidades e area de atuac&o e incorporar muitos
profissionais a sua rede.

Dica 20 — elabore um plano para criar, manter e fazer crescer continuamente sua networking.
Quem pode fazer parte de sua Networking?

Uma rede de relacionamentos pode ser integrada por pessoas das mais diversas areas profissionais e
também por aguelas do seu ciclo de amizades. Por exemplo:

>>familiares e amigos de longa data, além dos amigos dos seus amigos.
>>colegas de faculdade e de cursos que participou.
>>conhecidos de eventos como: palestras, congressos e encontros de associ acdes e entidades de classe.

>>advogados de diversos escritérios que atuem em outras éreas de especializacdo ou que ndo sgjam
concorrentes diretos.

>>profissionais de area relacionadas a sua, como consultores, contadores, auditores, etc.
>>professores universitarios, palestrantes, conferencistas.

>>juizes, promotores e outros profissionais vinculados a instituicdo judiciaria.
>>profissionais ligados aimprensa.

>>empresarios e executivos de diversas areas da atividade econémica.

>>outros profissionals que de alguma forma possam enriquecer sua rede de contatos
Como e onde praticar a Networking?

Como criar oportunidades para praticar acoes de networ kingneste mundo t&o sobrecarregado de tarefas?
Eis algumas sugestfes que ja sao utilizadas freqlientemente por muitos profissionais de sucesso:

>>procure incorporar algum hobby a sua vida e aproveite essa oportunidade para praticé-1o juntamente
com sua networking. Segundo muitos altos executivos, jogar golfe € um dos esportes que, além de ser

Page 3
2023 - www.conjur.com.br - Todos os direitos reservados. 02/08/2008



& CONSULTOR JURIDICO
WwWw.conjur.com.br

muito divertido, proporciona longo tempo de contato, o que facilita uma boa conversa entre profissionais.

>>participe de Happy Hour, pelo menos umavez por semanano inicio da carreira, ou de acordo com sua
disponibilidade.

>>almoco de negdcios.
>>encontros em clubes sociais.
>>aceite e faca convite para festas comemorativas.

>>crie umarotina de ligagOes periddicas para sua networking. Certo nimero de ligagdes toda semana
guda a manter os contatos em dia.

>>crie uma newsl etter e envie periodicamente para sua rede. Essa pode ser uma 6tima forma de manter
seu nome em evidéncia. Aproveite paraincluir no informativo noticias e curiosidades que possam
interessar as pessoas.

>>construir uma rede de relacionamentos € téo importante que ja estdo surgindo no mercado diversas
agéncias de networking. Elas fazem agendamento de happy hour para profissionais que querem ampliar
sua rede de contatos. Préticas como esta estardo cada vem mais difundidas nos proximos anos pois esta
provado que, mais do qualquer outra forma de marketing pessoal, um ciclo de relacionamentos pode ser
decisivo para alavancar uma carreira de sucesso.

Portanto, sugerimos que os profissionais do Direto procurem incorporar as suas préaticas diarias e aos
seus hébitos profissionais a construcdo de uma networking de forma organizada. Procure priorizé-la
como uma importante ferramenta de promocao de sua carreira, sempre com uma visao de médio e longo
prazo, pois, como diz a sabedoria popular “o mundo da muitas voltas’, e numa destas voltas uma pessoa
de sua networ king podera desempenhar um papel fundamental em sua carreira.
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