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Vg a quais clausulas ndo podem faltar nos contratos

Os contratos que regulam aimportacdo e exportacao de bens sdo instrumentos complexos: incluem, em
um sb documento, acordos sobre as condi¢des de venda, transporte, seguro e meios de pagamento (que
muitas vezes envolvem servicos financeiros), além de estabel ecer a divisdo dos 6nus por servicos
portuarios e custos alfandegarios, sem esquecer de eventuais obrigacfes adicionais, tais como a
preparacao de documentos e licengas governamentais.

Como se pode perceber, os contratos de compra e venda internacional regulam arelagdo das partes sob
Varios aspectos, e por isso sdo de extrema importancia. Devem, portanto, ser redigidos com cuidado e
prudéncia, afim de que, na eventualidade de um desentendimento futuro, sirvam como fiel guiada
vontade originaria das partes, em cada um dos detal hes da negociacéo.

Apesar disso, € comum para micro e pequenas empresas, e até para alguns empreendimentos de porte
médio, realizarem negocios de compra e venda internacional sem a protecéo de um contrato escrito.
Dado o grande nimero de sub operacfes que estdo envolvidas naimportacdo ou exportacéo, e as
dificuldades inerentes ao comércio exterior (distancia, desconhecimento das leis do outro pais, incerteza
guanto a entrega dos bens), prética torna-se altamente desaconselhavel. O risco da operacéo, que
poderia ser controlavel, torna-se imenso ao admitir-se que a transferéncia internacional de mercadorias
dependa unicamente da memoria e boa-fé das partes envolvidas.

Visando a contribuir para desmistificar o assunto, e dessa forma estimular a adogc&o de instrumentos
contratuai s escritos pelas micro e pequenas empresas, apresentam-se aqui 0S aspectos principais a
considerar quando da redacéo de um contrato internacional de compra e venda, bem como as principais
clausulas que devem constar do referido instrumento.

Apenas paradelimitar o tema, e sem pretensdes de exaurir o assunto, pode-se definir o contrato
internacional como aquele que tem elementos de conex@o com mais de um ordenamento juridico.

Nas palavras da professora Sandra Y uri Y onekura*

Para a corrente econdmica seriainternacional o contrato que simplesmente permitisse um duplo transito
de bens ou valores, do pais para o exterior e vice-versa. No Brasil prevaleceram os critérios
caracterizadores da chamada corrente juridica, mais abrangente que a primeira, em que a
internacionalidade do contrato se verifica quando contenha ele algum "elemento de estraneidade”, que
pode ser o domicilio das partes, o local da execucdo de seu objeto ou outro equivalente. Segundo o
critério juridico, defendido por Batiffol, um contrato € internacional quando, pel os atos concernentes a
sua conclusdo ou execucdo, ou ainda a situacdo das partes quanto a sua nacionalidade ou seu domicilio,
ou alocalizacao de seu objeto, tem ele liames com mais de um sistema juridico.

Apesar do conceito exposto, ndo existe um conceito definitivo e internacionalmente aceito para
delimitar, dentre os contratos internacionais, quais se referem especificamente a compra e venda.
Todavia, alguns critérios podem agjudar a identificar tais acordos.
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A convencdo das Nagdes Unidas para Contratos de Venda Internaciona de Mercadorias (United Nations
Convention on Contracts for International Sale of Goods**), conhecida pela suasiglaem inglés, Cisg é
atualmente um dos principais instrumentos de harmonizacdo do Comércio Internacional. Adotada pelas
Nacdes Unidas em 1980, a Convencdo jafoi assinada por 59 paises, dentre eles os Estados Unidos,
Alemanha, Franca, China, Argentina, Espanha e México, e suas prescrigdes sdo largamente utilizadas
como orientagao por tribunais arbitrais de todo o mundo.

Segundo a Cisg, ficam excluidos do conceito de contratos de compra e venda:

Artigo 2

Essa convencdo ndo se aplica as vendas

(@) de bens comprados para uso pessoal, familiar ou doméstico, a ndo ser que o vendedor, a qualquer
tempo antes ou no ato da conclus&o do contrato, ndo soubesse nem pudesse saber que o0s bens foram
adquiridos para estes usos,

(b) por leiléo;

(c) por execucao, ou de qualquer outra forma advinda da autoridade da L &i;

(d) de agbes, participagdes, investimentos, instrumentos negociaveis ou dinheiro;
(e) de barcos, navios, hovercrafts ou aeronaves,

(f) de eletricidade.

Artigo 3

Esta convencéo néo se aplica a contratos em que a parte preponderante da obrigacdo da parte que
fornece o0s bens consista em fornecer trabalho ou outros servicos

Como se pode perceber, varios sdo 0s casos de transferéncia de propriedade que ndo caracterizam,
segundo a Cisg, uma compra e venda mercantil. Para fins deste artigo, buscar-se-arefinar aindamais o
conceito, visando a abordar unicamente a venda de bens méveis e tangiveis. Excluindo-se, portanto, a
venda de direitos, tais como venda de patentes e licengas de uso de software.

2. Clausulas essenciais encontradas nas propostas
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Para estudar as principais clausulas de um contrato de venda internacional, antes € preciso esclarecer que
0S contratos internacionais ndo se corporificam unicamente no instrumento final. Em geral, todo o
processo de negociacdo, incluindo as ofertas feitas por escrito, pode ser considerado parte do acordo
final. De fato***:

oferta comercial é abase do contrato de venda. Ela deve ser firme, clara e sem qual quer ambiguidade.
(...) Elaé considerada como uma estimativa na qual se descrevem os termos gerais da venda

Ainda, segundo Schmitthoff****  um dos principais autores a tratar sobre o Direito do Comércio
Internacional:

A importancia, para as vendas internacionais, de termos gerais de negécios bem escritos dificilmente
pode ser exagerada. O litigio frequentemente pode ser prevenido quando o vendedor esta apto a mostrar
ao comprador uma cldusula presente por escrito em seus termos gerais de negocios.

E importante salientar que os termos gerai's de negocio aos quais o autor se refere nada mais sio do que
clausulas comerciais padronizadas, que em Ultimainstanciairdo fazer parte do contrato internacional.

Ainda segundo 0 mesmo autor, as principais clausulas dos termos gerais de compra e venda séo:
1) Clausula geral:

Esta clausula devera estabel ecer que todos os contratos de compra e venda a serem cel ebrados estaréo
sujeitos as condicdes de venda do vendedor.

2) Clausula deretencéo detitulo:

Estaimportante clausula, de interesse do vendedgr, deve estabel ecer que a propriedade dos bens so sera
transferida apds o pagamento integral do preco. E usual estabelecer também que o vendedor tenha
direito a adentrar o estabelecimento do comprador para retomar os bens, caso 0 prego n&o seja pago.

Esta cldusula, contudo, deve ser utilizada com parcimdnia, pois pode contrastar com outras clausulas que
também regulem a transferéncia de propriedade dos bens, tais como a definicéo de Incoterms (ver
abaixo), ou mesmo com alegislacéo do pais de destino dos bens.

3) Clausula da escala de pregos

Cumpre afuncdo de estabelecer que, antes de firmado o contrato entre as partes, as condi¢des comerciais
do vendedor podem oscilar, de acordo com 0 mercado, ou de acordo com 0s aumentos nos custos de
ma&o de obra e matéria-prima.

4) Clausula sobrejuros

Esta clausula visa a determinar qual sera ataxade juros aplicavel aos atrasos de pagamento. Em geral
adota-se ataxa Libor (London Interbank Offered Rate), ou alguma taxa nelareferenciada. Ex: 3 pontos
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acimadalibor.

5) Clausula de Force Majeure

Usualmente retratada em sua forma francesa, essa clausula trata dos casos de ndo cumprimento do
contrato devido afatos de Forca Maior. Aqui, as partes devem decidir se eventos extraordindrios estaréo
aptos a gerar suspensdo, execucao parcial ou mesmo descontinuidade do contrato.

6) Clausula de escolha da lei aplicavel

Ponto vital nos contratos internacionais € aescolhadalei Aplicavel. O uso de expressdes vagas como
“Direito Internaciona” ou “ Costumes do Comércio” em geral ndo traz bons resultados. No caso de
opcdes vagas ou inexistentes, o contrato sera submetido as legislacbes de Direito Internacional Privado
dos dois paises, que deverdo indicar, com base em vérios fatores de conexao, qual alel aplicavel ao caso.

Para evitar aincerteza, é recomendavel que as partes escolham desde logo qual Lei regera o contrato.
N&o se deve confundir, nesse caso, Lei e foro. Dependendo do caso, os litigios advindos de um contrato
podem ser julgados em um pais, segundo alei de outro. Da mesma forma, no caso de adogdo da
arbitragem, os litigios podem ser julgados de acordo com leis diferentes das dos paises envolvidos. Por
exemplo: Um contrato entre um importador Brasileiro e um exportador Belga, que pode ser julgado
segundo o Direito Comercia dos Estados Unidos.

Em geral, costuma-se recomendar a escolha da legislacéo do pais da parte que cumpre a “obrigacdo
caracteristicado contrato”. No caso do contrato de compra e venda, em geral alel do pais do produtor ou
vendedor. Embora essa generalizag&o aceite vérias excegdes, 0 principio que anorteia é o seguinte: E
mais facil para o vendedor assegurar o recebimento do pagamento, principal mente através de meios de
cobranca documentéria, ou do recebimento antecipado, do que para o comprador conseguir reparacao
por produtos danificados, ou por quebras contratuais, tais como a quebra de exclusividade. Adotando-se
alei do pais do produtor ou vendedor, aumentam as chances de se conseguir um provimento
jurisdicional que o obrigue a cumprir o contrato, ou a pagar eventuais indenizactes devidas. Mesmo
porque os bens do vendedor est&o, em muitos casos, no seu pais de origem.

7) Clausula de arbitragem.

A arbitragem é uma forma de soluc&o de conflitos que busca compor os interesses das partes sem
necessidade de acesso a justica estatal, exceto na fase de execucéo da deciséo.

Grande parte dos paises tem leis proprias regulando a arbitragem, e aceitam as decisdes arbitrais como
verdadeiras sentencas judiciais, executaveis eirrecorriveis.

Ao se adotar uma clausula arbitral, € importante criar uma clausula“Cheia’. Isto €, uma clausula que
indique, antecipadamente, qual 6rgdo presidira a arbitragem, qual seraale aplicavel, quantos arbitros
compordo o painel, onde ocorrera a arbitragem, e quais seréo as regras procedimentais adotadas.
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Caso aclausula arbitral seja“Vazia’, ou sgja, ndo indique o nimero de arbitros, ainstituicdo arbitral e
t&o pouco alei aplicavel, corre-se o risco de ter de recorrer ajustica estatal para definir estas lacunas,
antes mesmo de iniciar a arbitragem.

As mais importantes camaras arbitrais do mundo guiam-se por dois regulamentos béasicos. As regras da
Camara Internacional de Comeércio, de Paris, e aLel Modelo de Arbitragem Comercial Internacional,
publicada pela Comisséo das Nacfes Unidas para o Direito do Comércio Internacional (Uncitral

Model Law on International Commercial Arbitration). Ambas sdo regras modernas, que buscam
conceder celeridade e confiabilidade ao procedimento arbitral. Recomenda-se, portanto, adotar uma das
duas alternativas, de modo a diminuir os riscos da arbitragem.

A arbitragem é um assunto amplo, e merece ser avaliada quanto a varios fatores. Muitas vezes, o local de
emissdo do laudo arbitral pode influenciar nos requisitos para reconhecimento da sentenca pelo pais de
destino, paracitar apenas umavariavel. Assim, é importante buscar um profissional que possa orientar
gual aopcdo mais segura para o importador/exportador.

3. Clausulas essenciais encontr adas no instrumento contratual

Superados os termos gerai s de negdcios (que podem ou ndo estar presentes no inicio da negociagdo, mas
gue certamente integrardo o contrato em algum momento), chega a hora de analisar outras disposi ¢coes
essenciais para 0 bom andamento da relacéo contratual entre as partes, e para a seguranca da relacéo
comercial. E o que se faz a seguir.

8) Preco e Forma de Entrega (Incoterms)

Nos contratos internacionais, o prego e aforma de entrega em geral ndo se dissociam, pois a préatica do
comeércio internacional levou a uma padronizacdo dos procedimentos de entrega das mercadorias.

Nesse sentido, a Camara Internacional de Comércio de Paris elaborou uma lista de termos comerciais
padrdo, denomidados Incoterms, que sdo largamente utilizados no comércio internacional.

Na pratica, 0 uso de um Incoterm significaainclusdo de uma clausula contratual complexa, que

estabel ecera as obrigacdes do comprador e do vendedor quanto a varios pontos, dentre eles
responsabilidades pela perda da mercadoria, momento de transferéncia da propriedade, responsabilidade
por arranjar o frete, seguro e documentacéo, entre outras.

Assim, atitulo de exemplo, tem-se que o Incoterm FOB (Free on Board, livremente traduzido como
“Livre abordo) determina que os produtos seréo considerados entregues pelo vendedor quando cruzarem
aamurada do navio que os transportara. A responsabilidade de pagar o frete e 0 seguro recaira sobre o
comprador.

A escolha correta do Incoterm também é importante para a defini¢do do prego. Em geral, 0s precos séo
oferecidos de acordo com um Incoterm e um local de entrega especificos. Por exemplo, U$ 100.00, FOB
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— Porto de Rotterdam.

E intuitivo que, quanto maiores as responsabilidades do vendedor, maior seré o preco. No caso acima,
caso 0 vendedor tivesse gue contratar também o frete e 0 seguro da mercadoria (0 que corresponderia ao
Incoterm CIF — Cost, Insurance and Freight, Custo Seguro e Frete), o prego poderia alcancar U$ 150.00,
CIF — Porto de Santos (nesse caso, o porto indicado seria 0 de destino).

Por fim, é importante notar que o Incoterm acaba por determinar também a forma de transporte das
mercadorias, ja que existem termos especificos para cada modalidade de transporte. (A lista completa
pode ser encontrada no site da Camara Internacional de Comércio: www.iccwbo.org)

9) Forma de Pagamento

A forma de pagamento deve estar claramente disposta no contrato. Em geral, os meios mais utilizados
sdo atransferéncia bancéria direta (T/T remittance ou Bank Transfer), a Remessa Direta de Documentos,
a Cobranca Documentéria e a Carta de Crédito. Esta Ultima a mais segura, mas também amais
burocrética.

Em cada uma das formas de pagamento, € importante indicar quais documentos ser&o exigidos para
comprovar o embarque das mercadorias ou 0 pagamento antecipado. Esta exortacéo é valida
principa mente para as Cartas de Crédito, umavez que as exigéncias documentai s para sua aceitacéo
pel os bancos costumam ser extremamente rigidas.

Em caso de pagamentos parcelados, o prazo, bem como aforma de contagem do prazo, devem ser
indicados.

10) Prazo de Entrega e de Recebimento
Este € um ponto facilmente negligenciado, mas que pode gerar complicacdes de dificil reparacéo.

O cumprimento dos prazos de entrega da mercadoria pelo vendedor, e de recebimento da mercadoria
pelo comprador, sdo considerados indicadores fundamentais da boa execucéo dos contratos pela Cisg.

Em termos préticos, isso significa que um contrato pode ser declarado ndo cumprido caso o comprador
deixe de tomar posse das mercadorias no prazo acordado, ainda que o0 preco esteja pago, e as
mercadorias jano pais de destino. Da mesmaforma, bens perfeitamente dentro das especificactes
podem ser rejeitados pelo comprador, se entregues com um dia de atraso.

Portanto, ao estipular os prazos maximos de entrega e recebimento, convém utilizar toda a prudéncia, e
preparar-se contraimprevistos.

Algumas outras clausulas tipicas dos contratos i nternacionais sdo indicadas por José Maria Rossani
Carcez, em sua obra“ Contratos Internacionais Comerciais’. Sao €las.
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11) Clausula de escolha da lingua do contrato

Essa clausulavisa a evitar mal entendidos advindos de erros de tradugéo, principal mente quando os
contratos séo concluidos em duas ou mais linguas.

12) Clausula atributiva de jurisdicdo

Complementando a Clausula de escolha da lel aplicavel, a clausula atributiva de jurisdicdo visaaindicar
gual pais tera competéncia parajulgar litigios advindos do contrato. Pode também ser utilizada para
indicar, dentro daquele pais, qual unidade administrativa teré jurisdicdo sobre o litigio. E o caso de
indicar que os litigios seriam julgados em Londres, e ndo “na Inglaterra’.

13) Clausula de rescisao
Ainda segundo José Maria Garcez* ****

Na maioria dos contratos costuma-se inserir clausulas que prevéem a possibilidade de rescisio unilateral
dos pactos, seja em carater normal, sem depender de qualguer circunstancia, nos casos de contratos por
prazo indeterminado (...) sgja em virtude da ocorréncia de eventos como ainsolvéncia de uma das partes
ou o descumprimento por elas das obrigagdes contratuais.

De fato, ainsercéo de clausulas que regulem arescisdo contratual facilita em muito o processo de
desfazimento do vinculo contratual, sobretudo quanto regula, desde logo, quais séo os deveres residuais
das partes.

14) Confidencialidade

Geralmente adotada através de clausul as padronizadas, os acordos de confidencialidade visam a proteger
as partes da publicacéo de informagdes técnicas, administrativas ou mercadol 0gicas que sgjam de seu
interesse, e que venha a ser transmitidas a outra parte durante o decurso da relacéo contratual .

15) Hardship clauses

Traduzidas como clausulas de adversidade ou infortdnio, visam regular modificagdes nas
responsabilidades das partes, devido a mudancas nos ambientes institucional, politico, comercial ou lega
do contrato.

Diferentemente das clausulas de forca maior, que cuidam daimpossibilidade total ou parcial de
cumprimento do contrato, as clausulas hardship regulam as situacBes em que o cumprimento é possivel,
mas em gque a manutencdo dos termos do contrato se torna excessivamente onerosa para uma ou ambas
as partes.

Sua adocdo € recomendada principal mente nos contratos de execugdo continuada, tais como 0s contratos
de fornecimento continuo de matéria-prima.
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16) Clausula Penal e garantias

Muitas vezes, € mais viavel para as partes receber uma pequena indenizacdo em decorréncia de uma
falha da outra, do que terminar o contrato.

Por outro lado, muitas vezes 0 estabel ecimento de multas contratuais pesadas de nada vale, caso ndo
existam garantias de recebimento.

E com essas preocupacdes em mente que os contratos internacionais geralmente trazem um par de
clausulas, denominadas Clausula Penal e Clausula de Garantia.

A primeira, nas palavras do mestre Irineu Strenger* ***** .

€ de extrema eficécia, por conduzir a sancéo, 0s comportamentos incondizentes com o0s agjustes
contratuais, que, exemplificativamente, podem ser elencados entre a mora na execucao, inexecucao das
garantias de rendimento ou de qualidade, falhas no fornecimento, inexecucdo de obrigacéo de compra,
inexecucado por parte do transmitente de licenca e de suas obrigagdes, relativas a defesa de patentes, ou
aindainexecucao das obrigacdes de ndo fazer. (...) além disso, esta clausula desempenha papel que esta
longe de ser simples, pois pode ser associada, paradoxal mente, a um mecanismo de recompensa a
diligencia do empresario, ou ainda, ao inverso, desde que seja legamente possivel, responder a
preocupacdo de limitacdo da responsabilidade.

A segundarevela seu valor quando arelagéo contratual torna-se irrecuperavel, e € necessario garantir-se
contra futuras perdas. Sua adocédo deve ser condizente com alei onde se encontram os bens que serviréo
de garantia. Deve-se, ainda, verificar quais tipos de bens podem ser hipotecados ou penhorados de
acordo com alei local, ou corre-se o risco de adotar uma falsa garantia, que ndo podera ser executada.

17) Formas de comunicacao validas

Muitos adotam esta clausula para estabel ecer que comunicagdes por fax e e-mail serdo plenamente
validas, inclusive para gerar alteragdes no contrato. Outros a utilizam de maneirainversa, restringindo a
comunicacao formal entre as partes a cartas registradas, com confirmagao de recebimento.

Tais previsdes s80 muito importantes caso Se queira assegurar uma maior rigidez nas comunicagoes, ja
gue, segundo a CISG, comunicagdes por e-mail sdo, por definicdo, plenamente aceitavels para gerar
obrigagdes entre as partes.

4. Conclusao

A lista apresentada na verdade representa pouco mais gue os termos bésicos de um contrato
internacional. Os contratos reais devem sempre ser permeados pelas caracteristicas do caso. Néo se deve
esguecer que existem infindaveis outros arranjos contratuai s que podem vir aintegrar um acordo
internacional, afim de espelhar ariqueza de alternativas criadas pela realidade dindmica do comércio
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internacional, e que a melhor solucéo sera sempre a que se adequar as circunstancias e desejos das partes
No Caso concreto.
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