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Advogado precisa aproveitar tendéncias a seu favor

N&o basta identificar as tendéncias do mercado, o escritério de advocacia precisa saber como atuar a
partir das informagtes que |he sdo oferecidas. A afirmacéo € do consultor Robson Vitorino, na palestra
“ldentificando as tendéncias de mercado e transformando-as em diferenciais competitivos’, apresentada
no Seminério Estratégias de Crescimento Sustentavel para Escritorios de Advocacia, na sexta-feira
(17/8), no Rio de Janeiro.

Vitorino explica que, se o mercado identifica uma expansdo imobiliaria, 0 advogado pode prever que
haver& conflitos na construcdo civil. A construtora precisara, por exemplo, de licenca ambiental e as
possibilidades para os escritorios atuarem aumentam.

Segundo o consultor, hd uma metodol ogia que pode gjudar a aproveitar as informagdes sobre 0 mercado.
A primeira etapa é analisar atendéncia. Com isso, pode-se chegar a problemas ou oportunidades e,
posteriormente, pensar em solucdo e servico. A atencdo nessas questdes € importante na hora de of erecer
ao cliente 0 que ele precisa e o que ele utilizard." Se ndo houver uma percepcdo de valor, o cliente vai
comprar mais caro, ndo vai usar tudo o que pode e, ainda, vai sair reclamando”, explicou.

Por fim, deve-se analisar 0s riscos: se 0s honorarios sdo de éxito, o risco é do advogado. Mas se 0 risco
for do cliente, € preciso que o advogado o informe disso. N&o apenas o cliente, mas o préprio advogado
precisa saber quais as consequiéncias se o resultado for negativo.

O consultor adverte ndo se tratar de uma receitade bolo. A idéia éter ametodologia como base e adapté
la. “O resultado vai depender das caracteristicas do escritério. A proposta € adequar as estratégias ao
escritorio e ndo o contrario”, explicou.

Outra constatacéo feita por Vitorino € a de que os escritdrios tendem a manter foco nas empresas
maiores. “A gente esquece gue 0s grandes tém uma gestdo mais rigida, ha empresas que trabalham com
orcamento para &reajuridica’. Assim, na hora de negociar os honorarios, a empresa pode colocar a
marca na mesa, ja que ha véarios escritorios querendo trabalhar para ela

Por outro lado, os escritérios de advocacia podem auxiliar as pequenas e médias empresas, ja gue estas
geralmente ndo possuem uma equipe juridica. E isso ndo significa que ndo hé conflitos nessas
organizacdes. Pelo contrario, sGo necessarios os trabal hos de advocacia em questdes tributarias, de
concorréncia desleal, entre outros.
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